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Sales Excellence führt zu nachhaltigen Umsatzsteigerungen  

 

Der Druck auf die Vertriebsorganisationen von Banken und Versicherungen wächst 

durch Margenverfall, abnehmende Kundenloyalität und einen sich verschärfenden 

Wettbewerb stetig. VODW Marketing, die größte spezialisierte Marketing-Beratung in 

den Niederlanden und Capellmann Consulting, Düsseldorf bieten mit Sales Excellence 

eine Methodik zur Optimierung der Vertriebsaktivitäten für beratungsintensive Produkte 

und Dienstleistungen, die zu nachhaltigen Umsatzsteigerungen führt. 

 

Die international tätigen Management & Business Consultants haben das von ihnen 

entwickelte Sales Excellence Programm bereits in verschiedenen Unternehmen 

umgesetzt, so in den Branchen Versicherung, Bank, Allfinanz und auch in der 

Automobilbranche. Dabei reichte der Projektumfang bis zur Implementierung in einem 

globalen Netzwerk mit Niederlassungen in über 40 Ländern. 

 

Sales Excellence ist ein neuer, ganzheitlicher Ansatz, bei dem erst der konsequent 

Einsatz und das Zusammenwirken einer Summe von Erfolgsfaktoren zu nachhaltigen 

Verkaufssteigerungen führen kann. VODW Marketing und Capellmann Consulting 

haben den Schlüssel gefunden, wie diese Erfolgsfaktoren in einer komplexen Vertriebs-

organisation stringent und konsequent umgesetzt werden können, und so zu nachhal-

tigen Erfolgen führen. Sales Excellence ist kein EDV-System oder Computerprogramm 

und auch kein weiteres Controlling-Instrument für Führungskräfte. 

Es liefert dennoch schnell umsetzbare Informationen über Optimierungspotentiale, 

gibt systematische Handlungsempfehlungen und kontinuierliche Einsicht in die laufen 

den Vertriebsprozesse und stellt wirksame Steuerungsinstrumente zur Verfügung.  

Wird die Sales Excellence Methodik konsequent eingesetzt, kann eine Vertriebs- 

mannschaft dauerhafte Umsatzsteigerungen von 20 bis 40 Prozent erzielen.  

 

Für weitere Informationen sowie Rückfragen wenden Sie sich bitte an: 

Capellmann Consulting 

Niederkasseler Lohweg 189/191 

40547 Düsseldorf 

Telefon: +49 (0)211-66 80 00-11 

E-Mail: info@capellmann-consulting.de 

 


